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　この度は、「第１０回しんきん合同ビジネス交流会」へ参加のお申込みを頂きありがとうございます。
　交流会参加者の皆様に、より効率良く、成果の上がる商談を進めて頂くことを目的と致しまして、参加者向けの事前セミナーを下記要領にて開催致しますので、是非ご参加頂きますようお願い申し上げます。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
記
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►開催日時
平成26年7月17日（木）　15:30～16：40
　　　　　　　　　※セミナー終了後18:20まで個別相談会（希望者

のみ）を開催致します
►開催場所
おかやま信用金庫　本店７階大ホール
　　　　　　　　　岡山市北区柳町1丁目11番21号
※駐車場のスペースが限られます。満車の場合は、
近隣の有料駐車場をご利用頂きますよう
お願い申し上げます。

►開催内容
1.オリエンテーション　　15:30～15:40
2.セミナー　　　　　　　　15:40～16:40
・効率的で成果のあがる商談ステップ
・上手な展示ブースの見せ方
講師　 （独）中小企業基盤整備機構 中国本部経営支援アドバイザー
　　新居　敏春（にい　としはる）氏
3.個別相談会　　　　　　16:40～18:20

（※個別商談を希望される方は事前申込みが必要です）

►参加料　
無　料　

►申込期限　 平成26年7月15日（火）
※個別相談をご希望される方は、平成26年7月4日（金）までにお申込みください。
	お問い合せ先
しんきん合同ビジネス交流会　実行委員会　事務局
              おかやま信用金庫  営業支援部　担当：小倉　
Tel:086-223-7672　　　　　　 Fax:086-226-2288


以上



　　　　　　　　　　　　当交流会に初めて参加される方や、出展の効果をさらに高めたいとお考えの方を対象に、来場者の目につきやすい展示方法や、後につながるアプローチ等についてご説明いただきます。
演題　「効率的で成果のあがる商談ステップ」

「上手な展示ブースの見せ方」

講師　（独）中小企業基盤整備機構　中国本部　

経営支援アドバイザー　新居　敏春氏

　　　　　



セミナー終了後、下記の講師ならびにアドバイザーによる個別相談会を開催します。

	アドバイザー名
	専門分野

	1：新居 敏春
	新商品開発（各分野の新商品を具体的に提案し開発する）
特産品開発（資源を活用した売れる商品づくりを指導）
販路開拓・新規事業企画

	2：西原 哲也
	新規創業・経営革新・経営計画・人事制度の策定支援・地域資源の活用支援・情報化IT活用・マーケティング。20数年に及ぶ流通情報機器メーカー勤務の実績・経験を活かし、情報化の更なる活用と販売力アップを支援。


※個別相談を希望される方は「参加者向け事前セミナー参加申込書」に必要事項を記入の上、ご提出下さい。

尚、個別相談の希望者が多数となった場合、ご希望をお受けできない場合がございます。

（アドバイザー1名につき4社までを予定しています。なお、1社当たりの相談時間は25分間とさせていただきます。）
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